
Compétences clés :
Plan de communication,
SEO,  SEA , UX/UI
design, Rédaction web
& création de contenus,
Social management,
Gestion de projet...

Approche & posture :
Autonomie & réactivité, Esprit
d’équipe, Curiosité, Adaptabilité

Création : Canva, Suite
Adobe (Photoshop,
Illustrator, Premiere) 

Outils & techniques : 
Web & CMS (WordPress,
Prestashop, HTML/CSS) Analytics
& Ads (Analytics, Search Console,
Tag Manager, Meta Business),
Emailing (Mailchimp, Brevo, NP6),
Organisation  (Notion, Trello...) ,
IA générative (ChatGPT,
Midjourney...),

Ce que j’aime par-dessus tout au travail ?

Créer des ponts entre les idées, les outils et les

gens. Mon fil rouge depuis le début :

connecter les entreprises / marques

à leurs publics grâce au digital.

De la stratégie de communication à la création

de sites internet, en passant par le pilotage de

campagnes SEO/SEA ou l’animation des réseaux

sociaux, j’aime relever les défis avec agilité.
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Comment je vois mon avenir professionnel ?

              En rejoignant une équipe engagée, pour co-

          construire des projets porteurs de sens, où je

pourrai mettre à profit ma polyvalence digitale tout

en retrouvant la force du travail collaboratif.

Et pour vous en dire encore un peu plus... 

Mon équilibre

au quotidien,

c’est aussi simple

que ça : 

MARINE PLOUVIER

Prospection commerciale, démonstration produits, conseil client, suivi de RDV.

Gestion de sites e-commerce, merchandising, veille concurrentielle...

Création de contenus (campagnes emailing, animation réseaux sociaux, YouTube...).

Recherche de fournisseurs.

Management d’équipe ponctuel.

CHARGÉE DE COMMUNICATION & CRÉATION DE SITES WEB
Agence Digitale MPCOM - Auto-entrepreneur 

RESPONSABLE COMMUNICATION DIGITALE
Groupe Casino - Grande distribution

DIVERS POSTES DANS DES ENTREPRISES BtoB & BtoC 
(SFR, Axena Xerox, S.T.Dupont, LM Réalisations, SD équipements)

ASSOCIÉE – START-UP
Innov You 

Cultiver une approche à la fois humaine, concrète

et tournée vers l’efficacité. Avec curiosité, rigueur

et engagement, je m’implique dans chaque

mission pour contribuer à des projets utiles et

ancrés dans les réalités de terrain.

Loire (42) - Permis B (Véhiculée)

plouvier.marine@gmail.com
06 67 69 34 74 

CRÉATIO‌N DE SITES INTERNET :‌ Réalisation de sites vitrines et e-commerce,

gestion de l’hébergement, nom de domaine, SEO technique (balises, performance,

sécurité), responsive design.‌

COMMUNICATION DIGITALE : ‌Élaboration et mise en œuvre de stratégies de

communication globale, création de contenus visuels (Canva, suite Adobe),

rédaction web (blog, pages produit), animation des réseaux sociaux (calendrier

éditorial, community management).‌

GESTION DE PROJETS :‌ Accompagnement de TPE/PME dans leur présence digitale

: audit, recommandations, cahier des charges, coordination de prestataires.‌

WEBMARKETING & ACQUISITION :‌ Lancement de campagnes emailing, publicité

en ligne (Google Ads, Facebook Ads), suivi des KPIs.‌ ‌

GESTION D’ENTREPRISE :‌ Administration, devis/facturation, prospection

commerciale, comptabilité courante.‌

2011 - 2015

Depuis 2022

MARKETING • DIGITAL • COMMUNICATION 

A PROPOS DE MOI 

EXPÉRIENCES

MANAGEMENT : Encadrement d’une équipe d’environ 5 personnes (chefs de projets
juniors à confirmés) et collaboration étroite avec équipes de graphistes et prestataires
externes.
ACQUISITION & FIDÉLISATION : campagnes d’e-mailing, plans d’action commerciaux,
automatisation parcours.
TRAFFIC MANAGEMENT : référencement (SEO/SEA), campagnes multicanales, KPI,
reporting.
WEB ANALYTICS : suivi de parcours, implémentation tag management (Google
Analytics, XiTi, AT Internet).
GESTION DE PROJET WEB : expression de besoins métiers, coordination d’équipe,
pilotage de livrables.

Stratégie de marque, identité visuelle, charte graphique, communication digitale
Participation au lancement d’un produit innovant : pitch deck, landing pages,
positionnement.

Ce que mon parcours d’autoentrepreneure

m’a apporté ? 

+ de 10 ans d’expérience

4 ans -  Depuis 2021+

5 ans - 2015 à 2021+

COMPÉTENCES

TYPOLOGIE DE CLIENTS VARIÉE :‌

Collaboration avec des secteurs d’activités diversifiés : secteur de la formation (écoles), de
l’événementiel, du bien-être, de l’immobilier, de l’e-commerce, du sport...‌

digital, toujours partante
pour apprendre‌
et m’adapter aux‌

nouvelles tendances.‌

C‌outeau suisse du 


